[image: image1.jpg]



ประวัติ
ชื่อ

อาจารย์ ดร.ประพนธ์  สุริวงษ์     (Dr. PraphonSuriwong )
การศึกษา
              ปริญญาตรี BBA  การตลาดSouth East  Asia  University
       ปริญญาโท MBA การบริหารจัดการ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย  
              ปริญญาโท ศศบ.ด้านนโยบายและการวางแผนสังคม มหาวิทยาลัยเกริก  
              ปริญญาเอก การปฏิรูปและพัฒนาองค์การ ( DODT ) มหาวิทยาลัย    แพทยศาสตร์ซีบู ประเทศฟิลิปปินส์
              Cert.In“FROM VISION INTO ACTION”UCLA U.S.A.
              CertIn“HOW TO BE SALEMANAGER”MARTIN                 

            INSTITUTEAUSTRALIA  ประเทศออสเตรเลีย
ตำแหน่งปัจจุบัน
               ประธานกรรมการบริหาร บริษัทเอสเพคซีบู อินเตอร์เนชั่นแนล จำกัด
               คณะกรรมการ ด้านพัฒนาองค์การ กรมควบคุมโรค กระทรวงสาธารณสุข
               ผู้เชี่ยวชาญ สายสนับสนุนสินเชื่อ ธนาคารออมสิน
               ที่ปรึกษา ด้านการฝึกอบรมสัมมนา บริษัทโกลบัล  คอนเซิร์น จำกัด 
              หัวหน้าภาค คณะบริหารธุรกิจสาขาอสังหาริมทรัพย์
วิทยากรบรรยาย  (Referance)
             จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย,มหาวิทยาลัยมหิดล,มหาวิทยาลัยเกริก,มหาวิทยาลัยกรุงเทพ  มหาวิทยาลัยธุรกิจบัณฑิต, มหาวิทยาลัยรามคำแหง และสถาบันราชภัฎต่าง ๆ

หน่วยงานภาครัฐและเอกชน
              การท่าอากาศยานแห่งประเทศไทย,,โรงพยาบาลบางกรวย,บริษัท ปูนซิเมนต์ไทย จำกัด,บริษัท ฟูจิตซึ(ประเทศไทย) จำกัด , บริษัท สหวิริยาโอเอ จำกัด,บริษัท ปิโตรเคมีแห่งชาติ จำกัด,บริษัท ยูคอม กรุ๊ป จำกัด,บริษัท อิเลคโทรลักซ์ จำกัด,บริษัท ชาร์ปเทพนคร จำกัด,บริษัท น้ำตาลมิตรผล จำกัด,บริษัทในเครือมิตรผลกรุ๊ป บริษัท สยามโกโก้ จำกัด,บริษัท จอห์นสันแอนด์จอห์นสัน จำกัด,บริษัทประกันชีวิต AIA จำกัด,บริษัท เมืองไทยประกันชีวิต จำกัด , บริษัท โคโนโค จำกัด   ,บริษัทกู๊ดเยียร์  ,บริษัทบลูอีเกิ้ล , บริษัท BELLE INTERACTIVE, บริษัท ไทย แอโรว์ จำกัด
หลักสูตรที่มีความชำนาญสูง
              การสร้างสมรรถนะองค์การ(COMPETENCY)
              การวางแผนและการติดตามงาน
              ทักษะการเป็นหัวหน้างาน
              การพูด/ การเป็นพิธีกร
              จิตวิทยาการบริหารเพิ่มแรงจูงใจใฝ่สัมฤทธิ์
              เทคนิคการบริการ/ การขาย
               เทคนิคการเจรจาต่อรอง
               เทคนิคการมอบหมายงานและการสอนงาน
               WALK RALLY (OD.)
               การพัฒนาทีมงาน
               การประชุมเชิงปฏิบัติการโดยใช้เทคนิค A-I-C
               จิตวิทยาการให้บริการ
               กลยุทธ์ทางการตลาด
               เทคนิคการจัดการสมัยใหม่ เช่น CRM,KPI,BSC,Six Sigma
               การบริหารการเปลี่ยนแปลง
การติดต่อที่สะดวก
 

                Mobile Phone :08-1345-5123 , โทรศัพท์  และ FAX  :  0-2990-8081
               ฝ่ายผลิตภัณ์สินเชื่อ :  0 -2299 -9343
            EMAIL ADDRES :numphu@Gmail.com
